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STRIBUTIONSDATEN DES IFH KOLN IFH KOLN

finden Sie in den Reports Daten zur r¢€
Marktpotenzialen, Preisen, Vertriebswege
zum Onlinehandel.

Die offenen Datentabellen kénnen flr eigene
Auswertungen genutzt werden. Die Vervielfaltigung, der Ve
jede sonstige Form der Verbreitung oder Verdffentlichung auch™3

ausdriicklichen Zustimmung der IFH KOLN GmbH. -

Das IFH KOLN (Institut fir Handelsforschung) ist ein renommiertes Marktforschungs- und'B sumfeld. Als
I FH ausgewiesener Brancheninsider unterstitzt das IFH KOLN bei erfolgreicher Gestaltung der Zuk® S

[ X J
KOI N Markttrends, Kundenverhalten und Wettbewerbsentwicklung analysiert und als Wissenstransfer mit der ¥
wird im Rahmen von Managementberatung bei Entwicklung, Umsetzung und Kontrolle von Vertriebs- und

Markt-/Distributionsdaten - B



ARKTVOLUMEN IM UBERBLICK IFH KOLN

Reitreihe von 2021 bis 2030
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INFO Datenstand: 2021 bis 2025 IST-Daten, 2026 bis 2030 Prognose (gilt fiir alle Werte innerhalb dieses Berichtsbandes).

m Marktvolumen zu Endverbraucherpreisen in Mio. Euro Veranderung zum VO det

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE



http://www.handelsanalyse.de/

ARKTENTWICKLUNG IM VERGLEICH IFH KOLN

Vergleich

ist
I’,bl,t )
14 ,O _1,0%
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m Beispiel-Markt ® Geschaftsfeld ® Einzelhandel ieS ® Bruttoinland det

-1,0% -1,0%

INFO * Einzelhandel ieS: Einzelhandel im engeren Sinne (ohne Tankstellen, Apotheken, Kraftfahrzeuge).

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de; HDE; StBa Markt-/Distributionsdaten - BE


http://www.handelsanalyse.de/

UNG DER WARENGRUPPEN IFH KOLN

m Warengruppe 1

= Warengruppe 2

= Warengruppe 3

2023 2024 2025

Aus Griinden der besseren Lesbarkeit wird auf den Ausweis geringerer Werte verzichtet, die absoluten Werte finden sich in den nachgelagerten

INFO Bei den Werten von 2026 bis 2030 handelt es sich um Prognosewerte.

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE


http://www.handelsanalyse.de/

UNG DER WARENGRUPPEN

IFH KOLN

2022 2023 2024 2025 2026P 2027P 2028P 2029P 2030P

1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234
Verdnderung zum 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1%
Warengruppe 2 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234
Verdnderung zum Vorjahr 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1%
Warengruppe 3 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234
Verdnderung zum Vorjahr 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1%
Warengruppe 4 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234
Verédnderung zum Vorjahr 0,1% 0,1% 0,1% 0,1% 0,1%

Warengruppe 5 1.234
Verdnderung zum Vorjahr =

INFO Bei den Werten von 2026 bis 2030 handelt es sich um Prognosewerte.

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de

1.234

1.234

Markt-/Distributionsdaten - Bg



http://www.handelsanalyse.de/

UNG DER WARENGRUPPEN IFH KOLN

Durchschnittliche Pro-Kopf-Ausgaben

Warengruppe jahrliche Wachstumsrate 2025
(2021-2025)

Warengruppe 1 1,0% 10,05 €

Warengruppe 2 1,0% 10,05 €

Warengruppe 3 1,0% 10,05 €

Warengruppe 4 1,0% 10,05 €

Warengruppe 5 1,0% 10,05 €

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE


http://www.handelsanalyse.de/

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de

UNG DER WARENGRUPPEN IFH KOLN

gradd in Mio. Euro Regionale Kaufkraftkennziffern fiir Ihre Analysen

Optimieren Sie Vertriebs-, Standort- und Marktstrategien mit
prazisen regionalen Potenzialdaten.

Unsere Kennziffern im Uberblick

. Kaufkraftkennziffern (global)

ertung regionaler Konsumpotenziale flir Industrie,
& Dienstleistungen.

o Isrelevante Kaufkraft

~
/o iale fur den stationaren Einzelhandel &

g 20 Fachsparten.
it Online-/Offline-Potenzialen

. Ber st,’,b erhalten -
sortimerns llt

Jetzt K
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https://www.ifhkoeln.de/shop-kategorie/regionaldaten/
http://www.handelsanalyse.de/

ICKLUNG IFH KOLN

pgnose (mittlere Variante); Veranderung zum Vorjahr

1,00% 1,00% 1,00%

2021

2022 2023 2024 2025 2026P 2027P 2028P

INFO Bei den Werten von 2025 bis 2030 handelt es sich um Prognosewerte.

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE



http://www.handelsanalyse.de/

e UNG DER VERTRIEBSWEGE IFH KOLN
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age in Prozent am Gesamtmarkt (mittlere Variante)

Vertriebsweg 5

20,0% 20,0%

20,0%

20,0% 20,0% 20,0%

2023 2024 2025 2026P

Aus Griinden der besseren Lesbarkeit wird auf den Ausweis geringerer Werte verzichtet, die absoluten Werte finden sich in den nachgelagerten
Bei den Werten von 2026 bis 2030 handelt es sich um Prognosewerte.

INFO

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE


http://www.handelsanalyse.de/

UNG DER VERTRIEBSWEGE IFH KOLN

Vertriebsweg€ 2022 2023 2024 2025 2026P 2027P 2028P 2029P 2030P

Vertriebsweg 1 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0%

Vertriebsweg 2 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0%

Vertriebsweg 3 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0%

Vertriebsweg 4 20,0% 20,0% 20,0% 20,0% 20,0%

Vertriebsweg 5 20,0% 20,0% 20,0%

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE


http://www.handelsanalyse.de/

UNG DER VERTRIEBSWEGE

IFH KOLN

Verdanderung zum Vorjahr

Vertriebsweg 2

Verdnderung zum Vorjahr

Vertriebsweg 3

Verdnderung zum Vorjahr

Vertriebsweg 4

2021 2022 2023 2024 2025 2026P 2027P 2028P 2029P 2030P
1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234

0,4% 0,4% 0,4% 0,4% 0,4%

1.234 1.234 1.234 1.234

0,4% 0,4% 0,4% 0,4%

1.234 1.234 1.234 1.234

0,4% 0,4% 0,4% 0,4%

1.234 1.234 1.234 1.234

0,4% 0,4% 0,4% 0,4%

Verdnderung zum Vorjahr

1.234

Vertriebsweg 5 1.234

Verédnderung zum Vorjahr = 0,4%

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de

Markt-/Distributionsdaten - B



http://www.handelsanalyse.de/

UNG DER VERTRIEBSWEGE IFH KOLN

Durchschnittliche

jahrliche Wachstumsrate Pro-Kopf-Ausgaben

Vertriebswege

(2021-2025) 2025
Vertriebsweg 1 0,5% 60,66€
Vertriebsweg 2 0,5% 60,66€
Vertriebsweg 3 0,5% 60,66€

Vertriebsweg 4 0,5%

Vertriebsweg 5

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE


http://www.handelsanalyse.de/

ARKTENTWICKLUNG IFH KOLN

ng und Onlineanteil*®

Angaben in Mio. Euro 2021 2022 2023 2024 2025
C-Gesamtmarkt Online 1.234 1.234 1.234 1.234 1.234

ng zum Vorjahr - 10,0% 10,0% 10,0% 10,0%

2021 2022 2023 2024

202E M
B Onlinemarktvolumen absolut 6[0 t

~
40,0%  40,0%  40,0%  40,0%  40,0% /oi
S¢
,Qib 2024 2025
l,t i 40,0%  40,0%
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2021 2022 2023 2024 2025 ,78
¢/

® Onlineanteil eteh

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE

Marktanteil in Proze

B2C-Gesamtmarkt Online

INFO Online im funktionalen Sinn, also alle Onlineumsatze aller Vertriebswege (Pure Player online, Stationare Handler online, Hersteller online, Versende


http://www.handelsanalyse.de/

ARKTENTWICKLUNG IFH KOLN

Dnline in Prozent und Mio. Euro

Hersteller B
25,0% Versender DNA
in Mio. Anteil in
Euro Prozent
Stationare 1.123 25,0%
Handler DNA Interné 1.123 25,0%
25,0% Versender D 1.123 25,0%

Hersteller DNA 25,0%

Internet-Pure-
Player DNA
25,0%

Die Formate im Onlinehandel: Die Anbieter im Onlinehandel haben eine differenzierte Historie und geschéftliche Basis. Die Differenzierung d8
INFO aufzeigen, welche Herkunft (,DNA") die Anbieter im Onlinehandel aufweisen. Mittlerweile haben sich immer mehr Mischformen entwickelt. So bé
Player eigene stationare Geschdfte, wahrend Hersteller oder vorwiegend stationare Handler umgekehrt auch im Onlinehandel aktiv sind.

Quelle: IFH KOLN; BranchenInformationsSystem (BIS) & www.handelsanalyse.de Markt-/Distributionsdaten - BE


http://www.handelsanalyse.de/

MT DAS IFH KOLN AN DIESE DATEN? IFH KOLN

8/

DN amtlichen Statistiken des Produktion
+
= Die Berechnu nen Warengruppen und Markte basiert auf den Imbort
amtlichen Quellen 0¥ yie z.B. der Produktions-, AuBenhandels, p
Umsatz- oder Handelssta h) =
= Mit den Kennzahlen der Produkti@ p/ e Inlandsmarktverfligbarkeit Export
fur Deutschland errechnet. Diese wird am Warenfluss —

beteiligten Distributionsstufen und der giltige

6 Dadurch erhalt In'andsmarkt-

,' M
Q : verfugbarkeit

branchenspezifischen Angaben plausibilisiert bzw. ergan?8

Marktvolumen

man das Marktvolumen zu Endverbraucherpreisen:

= Die Daten der Distributionssituation/Vertriebswege basieren au
Quellen (Statistisches Bundesamt). Das Datenmaterial wird durch bra
Angaben erganzt (z.B. Betriebsvergleiche) und weiter verfeinert. Die ausgew
Distributionsstruktur orientiert sich an den Branchengegebenheiten, die einzelne
Vertriebswege missen mit einer gewissen Umsatzbedeutung auf dem Markt existent s€

m Der vorliegende Bericht weist in der Retrospektive die Marktentwicklung bis in das Jahr 2021
auf; der Prognosezeitraum erstreckt sich bis in das Jahr 2030.

= Die ausgewiesenen Marktvolumina der Warengruppen und Vertriebswege verstehen sich als
nominale GréBe, sprich zu jeweiligen Preisen inkl. MwSt.

m Der Daten-/Berechnungsstand in diesem Report ist: Januar 2026

www.ifhkoeln.de Markt-/Distributionsdaten - B



http://www.ifhkoeln.de/

DATEN UND FAKTEN: UNSER LEISTUNGSSPEKTRUM IFH KOLN

Vesta Grell
+49 (0) 221 943607-68

v.grell@ifhkoeln.de

) Health & Wel

@ Recreation

www.ifhkoeln.de Markt-/Distributionsdaten - B
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www.ifhkoeln.de

TUDIEN MIT DETAILLIERTEN ZUSATZINFORMATIONEN? IFH KOLN

hop, um sich uber unsere aktuellen Publikationen Vesta Grell

+49 (0) 221 943607-68
v.grell@ifhkoeln.de

BRANCHENREPORT ar die Studie:
ONLINEHANDEL 2tz des Onlinehandels ist 2024 erneut gestiegen und

e M olumen von 104 Mrd. Euro. Auch 2025 ist der
. eh achsen - hier liegt der voraussichtliche
b k yischen +2,7% und +5,7%. Die meisten
. menten, die wahrend der Corona-

fai il B0 =F ~/ )i sich entdeckt haben, sind
CERtttarecer dabete D & noch neue hinzu und die
Durchscf eigen.

LN
)

Ist

ﬁi aat wieder an Stabilitat.

nsraten der 10er
durchschnittliche, jahrliche Wac
50% )

I hohen
llt,o
Rabatt fiir TFH prognostiziert. h&
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Fazit: Das Wa
Zwar ist die Dyna
Jahre entfernt, die absO
Umsatzniveau dennoch bea
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SSIEREN SICH AUCH FUR ANDERE BRANCHEN? IFH KOLN

hop und profitieren von kompakten Daten,

, . Vesta Grell
Varengruppen und Konsumgiitermarkten!

+49 (0) 221 943607-68
ONSDATEN v.grell@ifhkoeln.de

Markt- und Markt- und Markt- und J E I Z & “’.‘d et
Distributionsdaten Elektro- Distributionsdaten Distribution h = utlonsdaten Distributionsdaten Sanitir
Kleingerate Lederwaren & Accessoires Damenbekle| instrumente

HIEn

Markt- und Markt- und Markt- und e oav Markt- und
Markt, und 3 Distributionsdaten Distributionsdaten PBS- Distributionsdaten Elektro- R I T Distributionsdaten
Distributionsdaten Wasche Berufsbekleidung Artikel GroBgerite Innenausbau|Trockenbau

www.ifhkoeln.de

Markt-/Distributionsdaten - B
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e EINFACH SOFORT ONLINE ABRUFEN? IFH KOLN
Q. .
,s y analyse ~/ handelsanalyse.de
: ‘Q /, attform fiir .
Konst Q* ad Handel
Q

8 Geschaftsfelder
(z.B. Fashion & Accessoires, Fashion, FMCS
Equipment, CE & Elektro usw.)

www.hand@é
informiert sie umfa

55 Konsumgitermarkte
(Herrenbekleidung, Mdbel, Consumer Electronics,
Sport, Heimtextilien usw.)

500 Warengruppen
(von A wie alkoholfreie Getranke
bis zu Z wie Zement)

www.ifhkoeln.de Markt-/Distributionsdaten - B
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www.ifhkoeln.de

Das IFH KOLN ist ein M2 p/
Beratungsunternehmen im Ha 6,.
Mit fundierter Methodik werden Markt

Kundenverhalten und WettbewerbsentwicK®
analysiert. Darauf aufbauend erfolgen EntwickI®
Umsetzung und Kontrolle von Vertriebs-, Handels-
und Standortstrategien mit dem Ziel, Unternehmen
im Handelsumfeld erfolgreicher zu machen.

Morg,
Vg

Wissenstransfer in und fiir die Branche wird Uber die
eigenen Netzwerke, veroffentlichte Studien, Vortrage
und branchenweit anerkannte Events erwirkt.

#verstehen #planen #machen #teilen

Markt-/Distributionsdaten - Bg

— WER WIR SIND IFH KOLN
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FRAGEN? WIR FREUEN UNS UBER IHRE KONTAKTAUFNAHME!

IFH KOLN

Erfolgreich im Handeln

Dr. Susanne Eichholz-Klein IFH KOLN GmbH

Mitglied der Geschéftsleitung I?urener Str. 401 b
Bereichsleiterin Market Insights 1858 KOLN

+49 (0) 221 943607-46 721 943607-10
s.eichholz@ifhkoeln.de

Die Vervielfaltigung, der Verleih, die Vermietung sowie jede sonstige Form der Verbreitung oder Veréffentlichung auch
auszugsweise bedarf der ausdriicklichen Zustimmung der IFH KOLN GmbH. Dieses Projekt wurde nach bestem Wissen Markt-/Distributionsdaten - B?
und Gewissen, mit aller gebotenen Sorgfalt, jedoch ohne Gewahr erstellt.
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